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KURZPROFIL AVANDIL GMBH

Neuer Zollhof 1
40221 Dusseldorf

Hochst ertragsreiches Unternehmen aus dem s avandil.com
gewerblichen und landwirtschaftlichen Hallenbau aus wo  HRB Krefeld 14344
West Deutschland auf Grund Altersnachfolge zu Wp  DEB15427280
verkaufen. Fon +49 (0)211 247 908-25

Fax +49 (0)211 247 908-90

Referenz-Nr. 517802 rda@avandil.com

TATIGKEIT Das inhabergefiihrte Bauunternehmen umfasst das komplette Spektrum des Seite 1/1
Hallenbaus und umfasst die Arbeitsschritte von der Beratung, der Planung, der
Konstruktion, der Produktion und der Montage bis zur Endabnahme der Kunden. Als
Generalunternehmer analysiert das Unternehmen die spezifischen
Kundenanforderungen, erstellt die planerische Konstruktion und organisiert die
Beschaffung aller erforderlichen Systemkomponenten. Die Produktion der
Systemkomponenten erfolgt durch die Hersteller und die Montagen der Hallen wird
durch Partnerunternehmen durchgefiihrt. Das Unternehmen, welches sich durch eine
langjahrige Branchenerfahrung und eine kundenorientiere, flexible Ausrichtung und
Arbeitsweise einen Namen erarbeitet hat, steht fir hochste Zuverlassigkeit und
Kompetenz.

IEL Das Unternehmen steht aus AIt"ersgriJnden zum Verkauf. Wenn gewiinscht, steht der
Inhaber auch nach geordneter Ubergabe und Einarbeitung als Berater zur Verfligung.

HISTORIE Das Unternehmen ist bereits langjahrig am Markt etabliert. Auf Grund einer
konsequent auf die Kundenwiinsche ausgerichteten Angebotes wurden
branchenunabhangig eine Vielzahl unterschiedlicher Gewerbehallen geplant und
vermarktet.

keNnNzaHLEN — Umsatzklasse: ca. 6 Mio. €. Das Unternehmen erwirtschaftet im Laufe seiner Historie
stabile Umséatze und Ertrage.

KUNDEN Das Unternehmen bedient bundesweit und im deutschsprachigen Ausland sehr
zufriedene Kunden. Es werden hauptsachlich Neukunden {iber Referenzen und Gber
den Vertrieb des Unternehmens rekrutiert. Es gibt auch zahleiche Stammkunden, die
bereits mehrfach Hallen beim Verkaufer erworben haben.

PERSONAL Im Unternehmen sind Mitarbeiter in den Bereichen Vertrieb, Arbeitsvorbereitung,
Bauzeichnung, Bauabwicklung und Verwaltung beschaftigt.

POTENZIAL Die direkte Ansprache von potenziellen Neukunden stellt bundesweit ein sehr groBes
Wachstumspotential dar, das vom Unternehmen bisher nicht gehoben wurde. Das
Unternehmen hat aber bereits eine fertige Infrastruktur im Bereich Online Anfragen,
die auch schon aktiv kundenseitig genutzt wird.

KONDITIONEN  Verkauf gegen Gebot. Eine gewissenhafte Einarbeitung wird durch die VerduBerer
gewahrleistet. Fiir den Kaufer fallt seitens AVANDIL kein Vermittlungshonorar an.

Alle Informationen basieren auf Angaben des VerduBerers und wurden nach bestem Wissen und Gewissen erstellt.



