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TATIGKEIT Das inhabergefiihrte Unternehmen gehdrt zu Deutschlands fiihrenden Full-Service
Anbietern fir professionelle Messe- und Event-Catering Dienstleistungen.
Neben dem umsatzstarken Messegeschéft und dem Event-Catering, welches
vorrangig B2B Kunden angeboten wird, ist das Unternehmen ebenfalls im regionalen
Geschéft der Tagesverpflegung tatig, um u.a. die vorhandenen Ressourcen sinnvoll zu
nutzen und dabei ein solides Basisgeschéft abzusichern. Durch neuartige
Standardisierungs- und Digitalisierungskonzepte wurden Skaleneffekte gehoben und
ein deutlich verbesserter und effizienterer Betriebsablauf realisiert, was zu einer
spurbaren Profitabilitatsverbesserung fiihrte.

IEL Das Unternehmen steht aus personlichen Griinden zum Verkauf.
Wenn gewiinscht, steht der Inhaber auch nach geordneter Ubergabe und Einarbeitung
fur eine langere Ubergangsfrist zur Verfigung.

HISTORIE Dieser erfolgreiche Betrieb ist bereits seit vielen Jahren am Markt etabliert.
Die Kunden schatzen vor allem die ausgezeichnete Qualitat, das sehr gute Preis-/
Leistungsniveau und die hohe Verlasslichkeit. In der Gesamtheit sichert dieses in
einem hohen MaBe das wiederkehrende Geschéft.

KEnnzAHLEN — Umsatzklasse: ca. 5 Mio. €. Das Unternehmen erwirtschaftete im Laufe seines
Bestehens kontinuierliche Umsatz- und Ertragssteigerungen. Die Corona-Pandemie
fihrte in dieser Branche zu einem fast absoluten Betriebsstillstand. Durch die
staatlichen Kurzarbeiterprogramme, den Unterstiitzungszahlungen und durch in dieser
Zeit durchgefiihrte MaBnahmen - wie z.B. Personalbereinigung und strukturelle
Umstellung des Betriebskonzepts - kam das Unternehmen gestarkt aus der Krise und
ist nun bereit fiir weiteres Wachstum.

KUNDEN Die Kunden sind iberwiegend bundesweit agierende GroBunternehmen, die z.B.
Messe-Catering (liberwiegend B2B Messen), Event-Catering (z.B. fiir Roadshows,
Handlertagungen etc.) und andere Servicemodule wiederkehrend buchen (ca. 80%
Stammkunden). Im Bereich Tagesverpflegung ist die 6ffentliche Hand Auftraggeber.

PERSONAL Der Betrieb beschéaftigt z.Zt. ca. 35 Mitarbeiter in den Bereichen Projektmanagement,
Kiche und Logistik.

LAGE Das Unternehmen ist im Messe- und Event-Catering bundesweit tatig.
Die Unternehmenszentrale befindet sich sehr zentral und verkehrsglinstig gelegen in
der Rhein-Main-Region.

SONSTIGES Eine neuwertige eigengenutzte Immobilie mit allen benétigten Betriebsfldchen und -
einrichtungen (z.B. Kiichen, Betriebsraume, Biros, Show-Kiiche, Tiefkiihllager etc.)
gehdrt mit zum Verkaufsumfang. Anstehende Investitionen bestehen nicht.

POTENZIAL Die Pandemiezeiten wurden sinnvoll genutzt, um z.B. das Betriebskonzept zu
Uiberarbeiten, die Betriebsablaufe zu optimieren und den Personaleinsatz so effizient
wie moglich zu gestalten. Ein guter Planungsablauf sichert Umsatze bis Ende 2024
und dariiber hinaus. Weiteres qualitatives und quantitatives Wachstum ist mit der
vorhanden Betriebs- und in der bestehenden Infrastruktur sehr gut méglich.
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KONDITIONEN - Verkauf gegen Gebot. Eine gewissenhafte Einarbeitung wird durch die VerauBerer
gewadbhrleistet. Fir den Kaufer fallt seitens AVANDIL kein Vermittlungshonorar an.

Alle Informationen basieren auf Angaben des VerduBerers und wurden nach bestem Wissen und Gewissen erstellt.



