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KURZPROFIL 

Heizungs-, Sanitär- & Badsanierungsunternehmen  
im Dreiländereck D/NL/BE (NRW) 
 

Referenz-Nr. 518760 
 

TÄTIGKEIT Das Unternehmen bietet umfangreiche Dienstleistungen im Bereich Heizung-, und 
Sanitärinstallation sowie in der Badsanierung an. Der Fokus liegt auf der fachgerechten 
Planung, Installation und Wartung von Heizungsanlagen jeglicher Art, sowie der kompletten 
Badmodernisierung – inklusive barrierefreier Lösungen.  
In den letzten Jahren wurden zunehmend auch Wärmepumpen installiert, was den Wandel hin 
zu nachhaltigen Heizsystemen widerspiegelt. Ergänzt wird das Leistungsspektrum durch die 
Integration erneuerbarer Energien, insbesondere Solarthermie und Photovoltaik, die vermehrt 
Bestandteil der Kundenprojekte sind. Neben dem handwerklichen Bereich vertreibt das 
Unternehmen auch die dazugehörige Anlagentechnik und Komponenten. 

ZIEL Das Unternehmen wird aus Altersgründen verkauft. Der Inhaber steht für eine umfassende 
Einarbeitung zur Verfügung und begleitet die Übergabe persönlich. Auf Wunsch ist er auch 
darüber hinaus beratend oder in aktiver Mitwirkung verfügbar, um eine reibungslose und 
nachhaltige Entwicklung im Zuge der Übergabe zu gewährleisten. 

HISTORIE  Gegründet wurde das Unternehmen Anfang der 1990er Jahre als Einzelunternehmen. 
Aufgrund des kontinuierlichen Erfolgs und der wachsenden Auftragslage erfolgte zu Beginn 
der 2000er Jahre die Umwandlung in eine GmbH, unter der das Unternehmen bis heute 
erfolgreich am Markt agiert. 

KENNZAHLEN  Der jährliche Umsatz übersteigt 1 Mio. Euro bei einer überdurchschnittlich hohen EBIT-Marge. 
Ein stetig wachsender Anteil am Umsatz entfällt auf wiederkehrende Wartungsarbeiten für 
installierte Heizungsanlagen, was die wirtschaftliche Stabilität zusätzlich unterstreicht. 

KUNDEN  Die Kundenstruktur ist mit ca. 60 % Privat- und 40 % Gewerbekunden bewusst breit 
aufgestellt. Der Fokus auf Privatkunden sichert bessere Margen und eine solide 
Zahlungsmoral. Darüber hinaus betreut das Unternehmen gewerbliche Projekte für private 
Auftraggeber, z. B. im Bereich Sanierung oder Neubau von Mietobjekten. Einige Kunden 
stammen zudem aus dem rein gewerblichen Umfeld. 

PERSONAL Neben dem Inhaber arbeiten im Unternehmen zwei erfahrene Gesellen sowie ein engagierter 
Auszubildender. Ergänzt wird das Team durch drei flexibel einsetzbare Aushilfen. Die familiäre 
Betriebsstruktur sorgt für ein vertrauensvolles Miteinander – die Mitarbeiter sind motiviert 
und bereit, bei Bedarf auch über das Übliche hinaus Einsatz zu zeigen. 

LAGE  Der Firmensitz liegt im Dreiländereck Deutschland–Niederlande–Belgien, in attraktiver 
Mikrolage an einer stark frequentierten Hauptstraße mit exzellenter Sichtbarkeit für Werbung. 

SONSTIGES Das Unternehmen eignet sich ideal als Ergänzung für Betriebe angrenzender Branchen, da die 
Kunden zunehmend ganzheitliche Lösungen für Bau- und Sanierungsprojekte nachfragen. 

POTENZIAL  Eine stabile Basis durch treue Stammkunden trifft hier auf weiteres Wachstumspotenzial, z. B. 
durch gezielte Ansprache von Wohnungsbaugesellschaften, Bauträgern oder öffentlichen 
Auftraggebern. Der Inhaber unterstützt aktiv bei der Kontaktanbahnung. 

UMFANG Zum Verkauf stehen 100 % der Gesellschaftsanteile einer GmbH.  

KONDITIONEN Verkauf gegen Gebot. Für den Käufer fällt seitens AVANDIL kein Vermittlungshonorar an. 

 


