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TATIGKEIT Das Unternehmen ist auf die Revitalisierung und Wiederaufbereitung von Flachen und Baustoffen
spezialisiert. Im Zentrum steht die nachhaltige Nutzung von Industriebrachen, ehemaligen Bahnflachen
und nicht mehr genutzten Infrastrukturen. Durch Abbruch, Sanierung, Riickbau und Recycling werden
ungenutzte Areale wieder wirtschaftlich interessant und fiir neue Nutzungen verfiigbar gemacht.

Ein wesentlicher Schwerpunkt liegt in der Aufbereitung von Baustoffen. Bauschutt und andere
Materialien werden auf modernen Anlagen aufbereitet und anschlieBend als zertifizierte Sekundar-
rohstoffe fiir die Verkehrsinfrastruktur bereitgestellt.

Das Leistungsportfolio ist bewusst ganzheitlich aufgestellt: Es deckt nicht nur die reine Aufbereitung ab,
sondern umfasst auch Beratung, Flachenfreisetzung, Abbrucharbeiten, Entsorgung, Logistik sowie die
erneute Nutzung der Flachen. Damit werden Kunden durch einen zentralen Ansprechpartner entlastet,
der komplexe Prozesse von Anfang bis Ende Gbernimmt.

ZIEL Aus altersbedingten Griinden sowie fehlender Nachfolge wird ein Kaufer gesucht, der den Betrieb in
bewahrter Weise fortfihrt und weiterentwickelt.

HISTORIE DasUnternehmen st seit ber 15 Jahren erfolgreich und fokussiert in diesen Geschaftsbereichen tatig.
Zu den groéBten bundesweiten Auftraggebern (u.a. Deutsche Bahn AG) bestehen (ber die Jahre
vertrauensvoller Zusammenarbeit gewachsene, intensive und weitreichende Kontakte.

KUNDEN Die Kundenbasis des Unternehmens ist breit aufgestellt, was fiir Stabilitdt sorgt. Zu den typischen
Auftraggebern gehoren aus den Bereichen Bauwirtschaft und Eisenbahninfrastruktur, offentliche
Auftraggeber & Kommunen sowie Industrie- und Gewerbefldchenentwickler. Der groBe Vorteil fiir
Kunden liegt in der Kombination von technischer Kompetenz, 6kologischer Verantwortung und
ganzheitlichen Lésungen. Anstatt verschiedene Partner flir Abbruch, Entsorgung, Recycling und Neubau
koordinieren zu miissen, konnen sie auf einen Anbieter zuriickgreifen, der alles integriert anbietet.

PERSONAL Das Unternehmen beschaftigt ca. 15 qualifizierte Mitarbeitende in den Bereichen Vertrieb,
Projektmanagement, Verarbeitung, Logistik und Verwaltung.

LAGE Der Standort des Unternehmens befindet sich in attraktiver Lage in Westdeutschland.
SONSTIGES Das Unternehmen wird hochprofessionell, aber familidr und partnerschaftlich gefihrt.
POTENZIAL = Nachhaltigkeit als Wachstumstreiber: Recycling und Kreislaufwirtschaft werden politisch

gefordert und von Auftraggebern zunehmend gefordert

=  Starke Nachfrage im Infrastrukturbereich: Bahn- & StraBenbau erfordern groBe Mengen an
Baustoffen, die zunehmend durch Recyclingprodukte ersetzt werden kénnen

=  Regulatorische Absicherung: Normkonforme Zulassungen garantieren einen hohen Qualitats-
standard und sichern den Marktzugang

= Effizienz & Logistik: Standort mit Bahn- und StraBenanbindung ermdglicht eine kosteneffiziente
Materialversorgung auch fiir GroBkunden

=  Expansionsmoglichkeiten: Ausbau von Kapazitdten oder zusétzliche Standorte bieten klare
Skalierungsperspektiven

UMFANG Es stehen 100% der Geschaftsanteile einer GmbH zum Verkauf. Die gewissenhafte Einarbeitung und
Uberleitung werden durch den VerauBerer gewihrleistet.
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