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TATIGKEIT Das inhabergefiihrte Unternehmen ist ein etablierter Anbieter von elektrotechnischen
Planungs-, Installations- und Serviceleistungen fir Industrie-, Gewerbe- und o&ffentliche
Gebéude. Das Leistungsspektrum umfasst unter anderem die Planung und Umsetzung
elektrotechnischer ~ Anlagen,  Trassenbau, Schaltschrankbau, Gebdudeautomation,
Sicherheits- und Kommunikationstechnik sowie Wartungs- und Prifleistungen, auch im
Bereich der Mittelspannung.
Mit langjahriger Projekterfahrung realisiert das Unternehmen maBgeschneiderte Losungen fiir
Neu-, Umbau- und Modernisierungsprojekte und betreut seine Kunden iber den gesamten
Lebenszyklus der Anlagen - von der Planung lber Installation bis hin zu Service und
Instandhaltung.

ZIEL Das Unternehmen steht im Zuge einer klassischen Nachfolgesituation zum Verkauf. Der
Gesellschafter steht fiir eine gewissenhafte Einarbeitung und eine gelungene Ubergabe, nach
Absprache im Anschluss auch gerne beratend zur Verfiigung.

HISTORIE Das Unternehmen ist seit liber 35 Jahren erfolgreich am Markt etabliert und verfiigt Gber eine
gewachsene Marktprasenz. Durch konsequent an den Kundenbedirfnissen ausgerichtete
Dienstleistungen und eine individuelle Betreuung konnte ein stabiler, langjahriger
Kundenstamm aufgebaut und die Kundenbasis kontinuierlich erweitert werden.

KENNZAHLEN Umsatzklasse: ca. 3 Mio. EUR bei einem erwirtschafteten EBITDA in Hohe von ca. 700 T€.
Das Unternehmen erzielte im Laufe seiner Historie stabile Umsatz- und Ertragssteigerungen.

KUNDEN Das Unternehmen pflegt aufgrund seiner liber Jahre erworbenen Kompetenz intensive
Kundenbeziehungen in den Branchen Chemie, Nahrung & Genuss, Versorgung und Industrie
und beliefert in diesen Segmenten viele Kunden im Umkreis von 50 km zum
Unternehmensstandort und fir einzelne Kunden, bzw. Projekte auch dariiber hinaus.

PERSONAL Der Betrieb beschaftigt ca. 25 Mitarbeitende, davon Uberwiegend Fachkréfte wie Elektroniker
und Elektriker sowie angelernte Mitarbeiter. Die Geschaftsleitung und die Verwaltung sind
schlank aufgestellt. Der Betrieb bildet selbst aus und rekrutiert damit seinen Bedarf an
weiteren Fachkraften.

LAGE Der Standort des Unternehmens befindet sich im Ruhrgebiet mit guter Verkehrsanbindung.

SONSTIGES Das Unternehmen wird hochprofessionell, aber familidr und partnerschaftlich gefiihrt.

POTENZIAL =  Etablierter Anbieter im Bereich Elektrotechnik, Automation und technische
Gebaudeausristung

=  Breites Leistungsportfolio von Planung tber Installation bis Service und Wartung

= langjahrige Kundenbeziehungen zu Industrie-, Gewerbe- und 6ffentlichen Auftraggebern

= Attraktiver Markt mit stabilem Bedarf durch Modernisierung, Automatisierung und
Energieeffizienzanforderungen

= Gute Skalierungs- und Wachstumsmaéglichkeiten durch Ausbau von Service- und
Projektgeschaft

UMFANG Es stehen 100% der Geschaftsanteile einer GmbH zum Verkauf. Die gewissenhafte
Einarbeitung wird durch die VerduBerer gewdhrleistet.
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